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Beschrijving onderneming:

Met dit platform brengt deze startup opdrachtgevers en freelancers uit
Nederland en Belgié samen. De opdrachtgevers en freelancers kunnen kiezen
uit diverse service abonnementen & producten. Door deze service
abonnementen & producten wordt ervoor gezorgd dat opdrachtgevers en

freelancers op een kwalitatieve manier bij elkaar gebracht worden.

Het platform is begin december 2021 online gegaan en ze hebben gelijk de

eerst aanmeldingen ontvangen van zowel freelancers en opdrachtgevers.

Business Model:

Verkoop van abonnementen en diensten voor de opdrachtgevers en
freelancers online via hun eigen website. Er zijn maand abonnementen die
maandelijks worden geincasseerd en services waarvoor eenmalig betaald

hoeft te worden.

Type klant:



B2B

Gewenst type investeerder:

Angel investor; Venture Capitalist; Private Equity

USP’s:

Wat deze startup uniek maakt is de service. Ze zijn meer betrokkenheid met
opdrachtgever en freelancer dan anderen, modern en hanteren diverse

prijzen zodat de diensten voor iedereen zijn weggelegd.

Benodigd Kapitaal:

€100.000,-

Investeringsbehoefte:

- Marketing: €75.000,-
- Ontwikkeling app: €10.000,-

- Diverse onvoorziene kosten: €15.000,-

Sector:

Zakelijke dienstverlening, Platform



Bedrijfsfase:

Seed

Aantal founders:

Aantal huidige werknemers:

1-5

Ervaring:

De founder is jaren actief geweest als freelancer en hierbij meerdere
obstakels op de markt tegengekomen. Na veel freelance platformen gebruikt
te hebben, is de onderneemster van mening van dat het veel beter kan. Met
deze kennis en ervaring is het concept voor deze startup gekomen. De

onderneemster is ook mede-eigenaar geweest van andere platformen.

Het team bestaat uit deze ervaren onderneemster en freelancer en een
ontwikkelaar die het platform heeft ontwikkeld en het onderhoud van de

website doet.



Maandelijkse omzet (huidig):

€0,-

Omzet (Prognose) komende 12 maanden:

€508.712,85

Omzet (Prognose) maand 13 - 24:

€2.640.911,-

Huidige maandelijkse kosten:

€15.000,-

Overige relevante informatie:

De founders hebben zelf al eerder €25.000,- in het bedrijf geinvesteerd.
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