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Extra beschrijving

[et_pb_section fb_built="1" _builder_version="4.16" global_colors_info="{}"
theme_builder_area="post_content"][et_pb_row _builder_version="4.16" background_size="initial"
background_position="top_left" background_repeat="repeat" global_colors_info="{}"
theme_builder_area="post_content"][et_pb_column type="4_4" _builder_version="4.16"
custom_padding="|||" global_colors_info="{}" custom_padding__hover="|||"
theme_builder_area="post_content"][et_pb_text _builder_version="4.17.4" background_size="initial"
background_position="top_left" background_repeat="repeat" global_colors_info="{}"
theme_builder_area="post_content"]

Deze startup richt zich op medisch specialistische zorg voor expats en
internationals (i.e., kenniswerkers) in die regio's waar zij talrijk zijn, te
beginnen regio Haaglanden. Expats hebben een erg klantgerichte
verwachting van gezondheidszorg, hetgeen zij in de reguliere Nederlandse
zorg niet aantreffen. De drive van deze onderneming is het aanbieden van
een Disney-achtige beleving. De onderneming biedt (planbare) medisch
specialistische zorg, huisartsenzorg en tandheelkundige zorg onder één dak,
zo veel mogelijk in de eigen taal en met de mogelijkheid meerdere
specialisten tijdens één bezoek te raadplegen. De expat wil ook de
mogelijkheid hebben direct de specialist te raadplegen zonder tussenkomst
van een huisarts.

Business Model:

Klassiek businessmodel. Inkomsten uit consulten en inschrijvingen van
patiënten.

Type klant:

B2C



Gewenste Investeerder:

Angel Investor, Venture Capitalist

USP’s:

Een polikliniek die zich richt op expats (hoger segment), een breed palet aan
behandelingen onder één dak biedt, zoveel mogelijk in de eigen taal, waarvan
er nog weinig bestaan. In de regio Haaglanden bestaat er exact 1, met
patiëntenstop.

Benodigd Kapitaal:

€500.000,-

Investeringsbehoefte:

Inclusief de omzet is de verdeling grofweg als volgt:
- Investeringen: ca. 13%
- Personeel: ca. 38%
- Kantoor: ca. 28%
- Marketing: ca. 6%
- Overhead: ca. 13%
- Laboratorium kosten: ca. 2%

Sector:

Health

Bedrijfsfase:

Seed

Aantal Founders:



2

Aantal werknemers:

2

Ervaring Founders:

- Founder 1 heeft ruim 25 jaar ervaring in de gezondheidszorg, het grootste
deel daarvan in de medisch specialistische zorg (o.a. Bronovo in Den Haag,
Orthopedium in Delft, International Health Centre The Hague (IHCH) en thans
als senior DBC specialist in het Oogziekenhuis Rotterdam). Zij heeft eerste
hand ervaring met het concept dat de startup op de markt gaat brengen
opgedaan bij het IHCH en kent zodoende de specifieke daily operations van
binnen en van buiten, m.n. de correcte registratie van verrichtingen en de
onderhandelingen met buitenlandse ziektekostenverzekeraars. Erg geliefd bij
medisch specialisten om haar adviezen. Zij heeft een uitgebreid netwerk in de
gezondheidszorg.
- Founder 2 is een natuurkundig ingenieur van de TU Delft. Sinds afstuderen
onafgebroken betrokken bij startups (ICT) en een ervaring van meer dan 30
jaar, waarvan vrijwel het gehele deel als eindverantwoordelijke (Alg.
directeur/CEO) in de ICT sector. Ca. 550 projecten "on time/on budget"
geleverd bij centrale overheid. Derhalve uitgebreide ervaring met en kennis
van vennootschapsrecht, fiscaliteit, accounting, cash-flow beheer en algehele
leiding van bedrijven. Bestuurt met vaste hand en is een enthousiaste en
stimulerende "coach" voor zijn medewerkers. Dol op het oplossen van
problemen als team. Facilitator.

Huidige omzet (maandelijks):

€0,-



Omzet (Prognose) komende 12 maanden:

€1.000.000,- (worst case scenario)

Omzet (Prognose) maand 13 – 24:

€2.750.000,- (worst case scenario)

Huidige kosten (maandelijks):

€0,-

Reeds toegezegde financiering in deze ronde:

€0,-

Overige relevante informatie:

Eigen inbreng door de ondernemers is tot nu toe ca. €100.000,-
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