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Extra beschrijving
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Deze intelligente vastgoed video-oplossing voor vastgoed mediabedrijven,
fotografen en videografen. De onderneming verkoopt cloud space waar
fotografen hun foto’s neer kunnen zetten, via een dashboard of app. De foto’s
kunnen ze op hun cloud space eventueel bewerken met een eigen logo en
vervolgens door de software van de onderneming automatisch een 360
graden video laten maken. Door de AI in hun software worden bijvoorbeeld
een voorkant van het huis, een woonkamer of slaapkamer automatisch
herkent en op een logische volgorde in de 360 graden video gezet. Alle
verkoop gebeurt momenteel online.  

Business model:

Maand/jaarbasis, pay-per-use.

Type klant:

B2B & B2C

Gewenst type investeerder:

Venture Capitalist, Private Equity

USP's:



Voor een lage prijs biedt deze onderneming oplossing voor de vastgoed
mediabedrijven, fotografen en videografen. Op dit moment zijn er geen echte
concurrenten in de markt die door middel van geautomatiseerde software en
intelligentie voor het herkennen van bijvoorbeeld een woonkamer, voorzijde
van een huis, slaapkamer op de markt. De concurrentie zit voornamelijk in
gespecialiseerde fotograven. Deze onderneming onderscheidt zich hiervan
door de lage prijzen.

Benodigd kapitaal:

€325.000,-

Investeringsbehoefte:

Overname van de organisatie €300.000,- en €25.000 voor marketing.

Sector:

Vastgoed

Bedrijfsfase:

Early Growth

Aantal founders:

1

Aantal huidige werknemers:

1

Ervaring founder:

De founder heeft al reeds ervaring als ondernemer. Hij heeft eerder een B.V.



opgezet voor het verkopen van zijn woning tijdens de crisis. Daardoor is zijn
woning succesvol verkocht zonder restschuld.

Maandelijkse omzet:

Tussen €6.000,- en €8.500,-

Omzet (prognose) komende 12 maanden:

€100.000,-

Omzet (prognose) maand 13-24:

€250.000,-

Huidige maandelijkse kosten:

€10.000,-

Overige relevante informatie:

Dit is de eerste financieringsronde.
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