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Gewenst Type Investeerder

Benodigd K apitaal

Reeds toegezegde financiering

Minimale Ticketsize

Sector

Bedrijfsfase

Aantal Founders

Aantal Huidige Werknemers

Maandelijkse Omzet

Omzet (prognose) komende 12 maanden

Omzet (prognose) maand 13 - 24

Huidige Kosten (maandelijks)

Angel Investor, Venture Capital, Private-Equity, Incubator-

Accelerator, Strategische-Investeerder

€ 200.000,-

€0,-

€ 50.000,-

B2B-Software, B2C-Software, HR, Platform, SaaS

Seed

€0,-

€ 215.000,-

€ 580.000,-

€ 2.800,-



Bedrijfsbeschrijving

De start up is opgericht in 2021. Onze Fast Job Datings app, is dé app die de vacaturehouder op
innovatieve, eenvoudige en speelse wijze de beste kandidaten voorschotelt en de mogelijkheid biedt
om een kandidaat te screenen binnen enkele seconden puur op relevante kerncriteria. Hierbij kan dus
gedag gezegd worden tegen de omslachtigheid van lange motivatiebrieven, CV’s en een
onoverzichtelijk en tijdrovend recruitment systeem. Voor de beta launch van de app hebben meerdere
werkgevers/vacaturehouders zichzelf aangemeld, ook is de startup gestart met een online
inschrijfprogramma en hier kreeg de startup op organische wijze en via marketing veel belangstelling

vanuit kandidaten om mee te draaien met de beta launch.

De beta launch start in blue collar sectoren en zet deze sectoren door tot de gerealiseerde
doelstellingen daarna volgen meerdere sectoren. Bij het ophalen van het benodigde groeigeld zal de
organisatie onder andere door investeren om het platform verder uit te breiden via een portal system
en ATS.

Business Model

Verkoop van diverse abonnementen (B2B). Bij groei worden er nieuwe verdienmodellen toegepast.

USP's

-> Snelheid, gemak en speelsheid platform.

-> Toepassen van gamification.

Investeringsbehoefte

1. Personeel: €65K
2. Marketing: €80K
3. Development: €35k

4, Reserve: €20K



Ervaring Founder(s)

Founder/aandeelhouder/investor 1: In dienst en aandeelhouder geweest bij een grote speler op het

gebied van ICT detachering, momenteel mede-eigenaar van een ICT bedrijf de applicatie ontwikkeld is.

Founder/managing partner 2: Oprichter van een advertentieplatform, daarna gestart met de tech

recruitment startup.
Managing partner 3: Allround bezig met ondersteunen bedrijf in sales, marketing en finance.

Aandeelhouder 4: Investor met achtergrond in zakelijke dienstverlening en vastgoed.

Overige Relevante Informatie

Vaste kosten bestaand uit:

=

. Support Desk

N

. Ontwikkel en applicatie Platform

w

. Beheer:

1. Hosting & monitoring

2. Preventief beheer server omgeving
4. Flexibel support

5. Huur kantoor

Marketing en personeel nog niet meegerekend.

Samenvatting Contact & Site
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