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Beschrijving onderneming:

Deze startup heeft een card uitgifte platform in eigen beheer ontwikkeld en

heeft daar nu de eerste klanten op draaien.

De initiéle financiering is volledig gedaan met eigen kapitaal van de

oprichters.

Het bedrijf is opgericht in augustus 2017 en hebben de oprichters eerst 2 jaar
gewerkt om een systeem te ontwikkelen en deze te laten certificeren door
Visa. Door middel van hun platform kunnen partijen betaalkaarten uitgeven

aan hun doelgroep.

Hun diensten: Account & Card Management, AML/KYC, Transaction
Processing, Program management, Transaction Monitoring, Easy Interfacing,

Physical Card, Loyalty Programs

Business Model:

De startup zal programma's gaan draaien voor partijen. Per programma wordt
een setup fee gerekend en daarnaast zullen klanten een eerste aantal plastic
kaarten (met chip en mogelijkheid van contactloos betalen) aankopen.
Operationeel is er een fee per account/kaart per maand, een transactie fee,

een Interchange fee en een minimum bedrag per maand.



Type klant:

B2B2C en B2B2B

Gewenst type investeerder:

Angel investor; Venture Capitalist

USP's:

Op Cloud gebaseerd platform, snel en flexibel. Een extra USP is de APl welke
is ontwikkeld zodat partijen hun eigen autorisatie regels kunnen gebruiken
(betalen op dagen van de week, bij één of meerdere winkeliers, wel of geen

Geldopname bij een ATM en vele andere mogelijkheden).

Benodigd Kapitaal:

€1.000.000

Investeringsbehoefte:

Investeringen (Applepay, googlepay, ...) €300.000, Extra ontwikkelaars
€250.000, Overige personeel (verkoop, beheer, admin) €150.000,
Operationeel €200.000, Sales €75.000 en Overige €25.000

Sector:



B2B Software; Zakelijke dienstverlening; Fintech

Bedrijfsfase:

Early Growth

Aantal founders:

Aantal huidige werknemers:

1-5

Maandelijkse omzet (huidig):

gemiddeld €15.000

Omzet (Prognose) komende 12 maanden:

€500.000

Omzet (Prognose) maand 13 - 24:

€1.260.000

Huidige maandelijkse kosten:

€25.000

Reeds toegezegde financiering:



Is er door de ondernemers reeds een investering opgehaald bij

derden voor de betreffende onderneming?:

Nee

Wordt er binnen 24 maanden nog een vervolginvestering verwacht?:

Dit is afhankelijk van de groei en de opportunities die voorbij komen.

Bijvoorbeeld de start in een ander werelddeel.
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