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Type Klant B2B en B2C

Gewenst Type Investeerder Angel Investor, Strategische-Investeerder

Benodigd Kapitaal € 150.000,-

Reeds toegezegde financiering € 0,-

Minimale Ticketsize € 0,-

Sector Food, Horeca

Bedrijfsfase Pre-Seed

Aantal Founders 2

Aantal Huidige Werknemers 0

Maandelijkse Omzet € 0,-

Omzet (prognose) komende 12 maanden € 0,-

Omzet (prognose) maand 13 - 24 € 0,-

Huidige Kosten (maandelijks) € 0,-



Bedrijfsbeschrijving

Ons project biedt een onweerstaanbare ervaring voor alle chocoladeliefhebbers. Met onze chocolade
dipping boxen brengen we een unieke twist aan traditionele snacks. Onze doordachte combinaties van
lekkernijen, zoals fruit, marshmallows en koekjes, gecombineerd met heerlijke chocoladesauzen, zorgen
voor een smaakvolle reis voor de zintuigen. Ons doel is om het genot van chocolade te delen en
tegelijkertijd een eenvoudige en plezierige manier te bieden om te genieten van hoogwaardige snacks.
We willen een sterke community opbouwen en streven ernaar onze klantenkring voortdurend uit te
breiden. Ons product zal geproduceerd worden met de hoogste kwaliteitsnormen, en we zullen
samenwerken met gerenommeerde leveranciers om de beste ingrediënten te garanderen.

Momenteel bevindt dit concept nog in de beginfase van ontwikkeling, waarbij we ons idee aan het
uitwerken zijn. Met een sterke visie voor ogen streven we ernaar om onze chocolade dipping boxen tot
in perfectie te brengen, waarbij we zorgvuldig luisteren naar feedback van onze omgeving en
voortdurend verbeteringen aanbrengen. We zijn gedreven door innovatie en streven ernaar om onze
positie in de markt te versterken door voortdurend te evolueren en te groeien.

We geloven dat het aanbieden van een breed scala aan smaken, texturen en ervaringen ons in staat
stelt om een breed publiek aan te spreken, van fijnproevers tot avontuurlijke snackers. Onze flexibele
benadering stelt ons in staat om te experimenteren met nieuwe smaakcombinaties, seizoensgebonden
aanbiedingen en gepersonaliseerde opties, waardoor we onze klanten telkens weer verrassen en
tevredenstellen. Of je nu op zoek bent naar een traktatie voor jezelf, een geschenk voor een geliefde of
een unieke ervaring voor een speciale gelegenheid, een chocolade dipping box is op elke moment te
genieten.

Business Model

Het businessmodel is initieel gericht op directe verkoop aan consumenten (B2C), waarbij we onze
chocolade dipping boxen rechtstreeks aan individuele klanten leveren. Door deze directe benadering
kunnen we een sterke relatie opbouwen met onze klantenbasis, waardoor we hun voorkeuren en
behoeften beter begrijpen en hierop kunnen inspelen.

Op de langere termijn streven we ernaar ons businessmodel uit te breiden naar de zakelijke markt
(B2B), waarbij we onze producten aanbieden als geschenken voor werknemers, relatiegeschenken of als
onderdeel van evenementen en bijeenkomsten. Deze uitbreiding naar de B2B-markt zal ons helpen om
nieuwe klantsegmenten aan te boren en onze omzetpotentieel verder te vergroten, terwijl we ons
blijven richten op het bieden van hoogwaardige producten en uitstekende klantenservice.



USP's

Diversiteit aan smaken: We bieden een breed scala aan smaken en texturen in onze chocolade
dipping boxen, waardoor we een grote verscheidenheid aan klanten kunnen aanspreken, van
klassieke chocoladeliefhebbers tot avontuurlijke fijnproevers.
Kwaliteit en versheid: Onze producten worden met de hoogste kwaliteitsnormen vervaardigd en
onze ingrediënten worden zorgvuldig geselecteerd om versheid en smaak te garanderen, wat
resulteert in een ongeëvenaarde culinaire ervaring.
Klantgerichtheid: We staan in direct contact met onze klanten en streven ernaar om hun
behoeften te begrijpen en te overtreffen. We luisteren actief naar feedback en streven
voortdurend naar verbetering en innovatie om aan hun verwachtingen te voldoen.
Flexibiliteit en innovatie: We zijn voortdurend bezig met het ontwikkelen van nieuwe
smaakcombinaties, seizoensgebonden aanbiedingen en gepersonaliseerde opties, waardoor we
onze klanten telkens weer verrassen en tevredenstellen.
Toekomstgerichte groei: Met een flexibel businessmodel dat initieel gericht is op directe verkoop
aan consumenten (B2C) en later uitgebreid kan worden naar de zakelijke markt (B2B), zijn we
goed gepositioneerd om te groeien en nieuwe marktsegmenten aan te boren.

Met deze unieke eigenschappen en een toewijding aan kwaliteit, klantgerichtheid en innovatie, geloven
we dat dit project de winnaar in de markt zal zijn en een onvergetelijke chocolade-ervaring zal bieden
aan chocoladeliefhebbers overal.

Investeringsbehoefte

–



Gewenste competenties investeerder

Financiële expertise: Een investeerder met sterke financiële kennis en ervaring.

Industrieel inzicht: Een investeerder met ervaring in de relevante industrie.

Ondernemerservaring: Investeerders met een eigen ondernemingsachtergrond, die de uitdagingen en
kansen waar start-ups voor staan begrijpt. Iemand die waardevolle adviezen en begeleiding kan bieden
op basis van hun eigen ervaring.

Netwerk en connecties: Een investeerder met een uitgebreid netwerk, die waardevolle zakelijke
connecties, potentiële klanten, partners en andere investeerders kan introduceren die de groei van de
start-up kunnen versnellen.

Mentorvaardigheden: Een investeerder die bereid is om als mentor op te treden, kan
ondernemerschapvaardigheden, leiderschap en strategisch denken bijbrengen, evenals waardevolle
feedback en ondersteuning bieden bij het nemen van belangrijke beslissingen.

Geduld en langetermijnvisie: Een investeerder die geduldig is en een langetermijnvisie heeft, begrijpt
dat het opbouwen van een succesvol bedrijf tijd kost.

Ervaring Founder(s)

Maak kennis met ons! Als jeugdvrienden hebben wij samen een opwindende reis doorgemaakt, van het
verkennen van de wereld van online ondernemerschap tot het ontdekken van hun gedeelde passie voor
het leveren van hoogwaardige producten rechtstreeks aan consumenten.

Tijdens de coronapandemie begon dit ondernemersreis. Na verloop van tijd merkte ik mijn passie voor
directe consumentenlevering en richtte ik mij volledig op het creëren van een unieke chocolade-
ervaring!

Mijn partner, een energieke en creatieve geest, deelde deze passie voor ondernemen en
kwaliteitsproducten, samen met mij heeft hij deelgenomen aan de opkomende wereld van online
business. Al snel realiseerden wij dat onze ambities liggen in het aanbieden van heerlijke
chocoladelekkernijen aan chocoladeliefhebbers.

Met een gedeelde visie en een onwrikbare toewijding aan kwaliteit, zetten wij ons in om dit project uit te
laten groeien tot een toonaangevend merk in de wereld van zoete lekkernijen.
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