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Gewenst Type Investeerder

Benodigd K apitaal

Reeds toegezegde financiering

Minimale Ticketsize

Sector

Bedrijfsfase

Land geregistreerd

Aantal Founders

Aantal Huidige Werknemers

Maandelijkse Omzet

Omzet (prognose) komende 12 maanden

Omzet (prognose) maand 13 - 24

Huidige Kosten (maandelijks)

Angel Investor, Venture Capital, Incubator-Accelerator,

Strategische-Investeerder

€ 200.000,-

€ 1.000,-

€ 20.000,-

Bouw-en-Installatie, Energy, Zakelijke dienstverlening

Pre-Seed

NL

€0,

€ 859.400,-

€ 4.355.800,-

€ 5.000,-



Bedrijfsbeschrijving

Een innovatieve Nederlandse startup biedt hoogwaardige onderhoudsoplossingen voor zonne- en
windenergiesystemen. Deze onderneming is gericht op het maximaliseren van de efficiéntie en
levensduur van duurzame energie-installaties door het leveren van geavanceerde
schoonmaakmiddelen, onderhoudsgereedschappen en professionele reinigingsapparatuur. Met een
sterke focus op innovatie integreert het bedrijf de nieuwste technologieén, zoals geavanceerde
monitoring- en analysetools en machine learning-algoritmen, om proactief onderhoudsbehoeften te

voorspellen en storingen te voorkomen.

De startup speelt in op de snel groeiende vraag naar gespecialiseerde onderhoudsdiensten,
aangewakkerd door de toenemende installatie van zonne- en windenergieprojecten en ondersteund
door gunstige overheidsmaatregelen. Door strategische samenwerkingen met lokale energiebedrijven
en installateurs en het opzetten van efficiénte lokale distributiecentra, vergroot de onderneming haar

marktaandeel en garandeert zij snelle levering en hoogwaardige ondersteuning.

Met een sterke online aanwezigheid en een klantgerichte benadering streeft de onderneming ernaar de
voorkeursleverancier te zijn voor zowel particuliere als zakelijke klanten. De onderneming zet zich in om
een leidende rol te spelen in de wereldwijde transitie naar duurzame energie, door innovatieve
onderhoudsoplossingen te bieden die bijdragen aan de betrouwbaarheid en efficiéntie van zonne- en

windenergiesystemen.
Overzicht van de Onderneming

- Activiteiten: Ontwikkeling van hoogwaardige onderhoudsoplossingen voor zonne- en
windenergiesystemen- Producten en Diensten:

- Schoonmaakmiddelen voor zonnepanelen en windturbines

- Onderhoudsgereedschappen, inclusief borstels, reinigingsrobots en hogedrukreinigers

- Professionele reinigingsapparatuur voor zowel residentiéle als commerciéle installaties
Marktomvang en Probleemoplossing

- Marktomvang: De wereldwijde markt voor onderhoud van zonne- en windenergiesystemen groeit
snel, aangedreven door een toename van installaties en gunstig overheidsbeleid. In 2021 bedroeg de
totale geinstalleerde capaciteit van windenergie wereldwijd 837 GW en zal deze blijven groeien. De
zonne-energiemarkt is ook sterk groeiend, met een verwachte verdubbeling van de capaciteit in de
komende jaren.

- Probleemoplossing: De onderneming speelt in op de behoefte aan efficiénte en betrouwbare
onderhoudsoplossingen die de prestaties en levensduur van zonne- en windenergiesystemen

verbeteren. Door het leveren van geavanceerde schoonmaak- en onderhoudsproducten helpt de startup



om storingen te verminderen en de energieopbrengst te maximaliseren.
Bereikte Resultaten

- Conceptfase: De startup bevindt zich momenteel in de conceptfase en werkt aan de
doorontwikkeling van haar producten en diensten. Er wordt actief getest en feedback verzameld om de

effectiviteit en bruikbaarheid van de oplossingen te optimaliseren.
Aanbod en Distributie

- Service/Product Aanbod: De producten en diensten worden aangeboden via een
gebruiksvriendelijke webshop/website en een mobiele app. Dit platform biedt klanten de mogelijkheid
om producten te bestellen, onderhoudsschema’s te beheren en toegang te krijgen tot ondersteunende
diensten.

- Productie: De producten worden zowel intern ontwikkeld als uitbesteed aan gespecialiseerde
fabrikanten die voldoen aan de hoogste kwaliteitsnormen. Dit hybride model zorgt voor flexibiliteit en

schaalbaarheid in de productiecapaciteit.
Innovatie en Technologie

- Innovatieve Benadering: De onderneming integreert de nieuwste technologieén, zoals
geavanceerde monitoring- en analysetools en machine learning-algoritmen, om onderhoudsbehoeften
proactief te voorspellen en storingen te voorkomen.

- Onderzoek en Ontwikkeling: Door voortdurende investering in R&D blijft de onderneming

vooroplopen in de markt met nieuwe en verbeterde onderhoudsoplossingen.
Samenwerking en Uitbreiding

- Strategische Samenwerkingen: De startup werkt aan het opbouwen van samenwerkingen met
lokale energiebedrijven en installateurs om haar marktaandeel te vergroten en de klanttevredenheid te
verbeteren.

- Testbed in Nederland: Nederland dient als de eerste markt waar de producten en diensten worden
getest en geoptimaliseerd. Op basis van de resultaten en feedback uit Nederland, zal de onderneming

overwegen verdere uitbreidingen naar andere Europese markten te plannen.

Deze innovatieve Nederlandse startup heeft het potentieel om een belangrijke speler te worden in de
markt voor onderhoud van zonne- en windenergiesystemen. Met een sterke focus op kwaliteit, innovatie
en klanttevredenheid, is de onderneming goed gepositioneerd om bij te dragen aan de wereldwijde

transitie naar duurzame energie.



Business Model

Productaanbod:

- Schoonmaakmiddelen: Speciale schoonmaakmiddelen voor zonnepanelen en windturbines die de
energieopbrengst optimaliseren.

- Onderhoudsgereedschappen: Inclusief borstels, reinigingsrobots en hogedrukreinigers voor
efficiént onderhoud van zonne- en windenergiesystemen.

- Reinigingsapparatuur: Professionele apparatuur voor zowel residentiéle als commerciéle

installaties.

Kernactiviteiten:

- Ontwikkeling en Innovatie: Voortdurend investeren in R&D om nieuwe en verbeterde
onderhoudsoplossingen te ontwikkelen.

- Productie en Logistiek: Samenwerken met gespecialiseerde fabrikanten voor de productie van
hoogwaardige producten en opzetten van efficiénte distributiekanalen.

- Marktonderzoek en Feedback: Actief testen van producten en verzamelen van klantfeedback om

producten te optimaliseren en aan de marktvraag te voldoen.
Verdienmodellen:

1. Productverkoop:

- E-commerce: Verkoop van onderhoudsproducten via een gebruiksvriendelijke webshop en mobiele
app.

- Retail Partners: Samenwerking met fysieke winkels en installateurs voor bredere distributie.

2. **Abonnementsdiensten:**

- Onderhoudsabonnementen: Regelmatige levering van schoonmaakmiddelen en gereedschappen aan
klanten tegen een vaste maandelijkse of jaarlijkse vergoeding.

- Serviceabonnementen: Periodieke onderhoudsdiensten uitgevoerd door professionals, inclusief

inspectie en reiniging.

3. Aanvullende Diensten:

- Consultancy: Adviesdiensten voor bedrijven en particulieren over het optimaliseren van
onderhoudsstrategieén voor zonne- en windenergiesystemen.

- Training en Educatie: Workshops en trainingen over het juiste gebruik en onderhoud van zonne- en

windenergiesystemen.

4. Technologische Innovaties:
- Data-analyse en Monitoring: Verkoop van geavanceerde monitoring- en analysetools die

gebruikmaken van machine learning om onderhoudsbehoeften te voorspellen en storingen te



voorkomen.

- Licenties: Licensering van eigen technologieén aan andere bedrijven in de sector.

Klantsegmenten:

- Residentiéle Klanten: Particulieren met zonnepanelen of kleine windturbines.

- Commerciéle Klanten: Bedrijven en industriéle locaties met grote zonne- of windinstallaties.
- Overheidsinstellingen: Lokale overheden en publieke instellingen die investeren in duurzame

energieprojecten.

Distributiekanalen:

- Webshop/Website en Mobiele App: Online platformen waar klanten producten kunnen bestellen,
onderhoudsschema’s kunnen beheren en ondersteunende diensten kunnen krijgen.

- Fysieke Partners: Samenwerking met fysieke winkels en lokale installateurs om producten breder

beschikbaar te maken.

Key Partners:

- Fabrikanten: Gespecialiseerde producenten van schoonmaakmiddelen, gereedschappen en
apparatuur.

- Energiebedrijven en Installateurs: Partners die helpen bij de distributie en installatie van
producten.

- Technologiebedrijven: Samenwerkingen voor de ontwikkeling van geavanceerde monitoring- en

analysetools.

Koststructuur:

- R&D Uitgaven: Kosten voor de ontwikkeling van nieuwe producten en technologieén.

- Productiekosten: Uitgaven voor de productie van onderhoudsproducten en -apparatuur.
- Marketing en Verkoop: Kosten voor marketingcampagnes, klantenondersteuning en
verkoopactiviteiten.

- Distributie: Logistieke kosten voor het leveren van producten aan klanten en partners.

Dit businessmodel biedt een uitgebreide en flexibele benadering voor de groei van de onderneming,
door meerdere inkomstenstromen te benutten en in te spelen op de groeiende markt voor duurzame

energieonderhoud.



USP's

1. Geavanceerde Technologieén:

Onze onderneming maakt gebruik van de nieuwste technologieén, zoals geavanceerde monitoring- en
analysetools en machine learning-algoritmen. Dit stelt ons in staat om onderhoudsbehoeften proactief
te voorspellen en storingen te voorkomen, wat resulteert in hogere efficiéntie en betrouwbaarheid dan
traditionele onderhoudsdiensten. Hierdoor kunnen wij klanten helpen hun operationele kosten te

verlagen en de levensduur van hun installaties te verlengen.

2. Innovatieve Producten:

Wij bieden unieke, gespecialiseerde schoonmaakmiddelen en onderhoudsgereedschappen die specifiek
zijn ontwikkeld voor zonne- en windenergiesystemen. Deze producten zijn ontworpen om de prestaties
en duurzaamheid van deze installaties te optimaliseren, waardoor klanten een maximale

energieopbrengst kunnen behalen en hun ecologische voetafdruk kunnen verkleinen.

3. Flexibele Abonnementsdiensten:

Naast de verkoop van producten bieden wij onderhoudsabonnementen aan. Klanten ontvangen
regelmatig de benodigde schoonmaakmiddelen en gereedschappen, evenals periodieke
onderhoudsdiensten uitgevoerd door professionals. Dit model zorgt voor continue ondersteuning en
onderhoud, waardoor klanten zich geen zorgen hoeven te maken over de beschikbaarheid van

essentiéle onderhoudsproducten en -diensten.

4. Gebruiksvriendelijke Platformen:

Onze producten en diensten zijn toegankelijk via een gebruiksvriendelijke webshop en mobiele app. Dit
digitale gemak stelt klanten in staat om gemakkelijk producten te bestellen, onderhoudsschema’s te
beheren en toegang te krijgen tot ondersteunende diensten, wat zorgt voor een naadloze en efficiénte

klantervaring.

5. Duurzaamheid en Milieuvriendelijkheid:
Onze producten zijn milieuvriendelijk en dragen bij aan de duurzaamheid van zonne- en
windenergiesystemen. Door de prestaties van deze systemen te optimaliseren, helpen wij klanten hun

ecologische impact te minimaliseren en te voldoen aan strikte milieunormen.

6. Lokale Samenwerkingen:

Wij werken nauw samen met lokale energiebedrijven en installateurs om onze producten breed
beschikbaar te maken en de klanttevredenheid te verhogen. Deze strategische samenwerkingen stellen
ons in staat om snel te reageren op marktbehoeften en -trends, en zorgen ervoor dat onze klanten altijd

toegang hebben tot de beste oplossingen.

7. Onderzoek en Ontwikkeling:



Door voortdurende investeringen in R&D blijven wij marktleider met nieuwe en verbeterde
onderhoudsoplossingen. Deze focus op innovatie zorgt ervoor dat wij altijd de meest geavanceerde en
effectieve producten kunnen aanbieden, die voldoen aan de steeds veranderende behoeften van onze

klanten.

Door deze unieke verkoopargumenten te combineren, biedt onze onderneming een uitgebreide,
innovatieve en klantgerichte benadering voor de onderhoudsmarkt van zonne- en
windenergiesystemen. Dit onderscheidt ons duidelijk van de concurrentie en stelt ons in staat om

duurzame waarde te leveren aan onze klanten.



Investeringsbehoefte

Om onze platform te verbeteren en onze innovatieve onderhoudsoplossingen voor zonne- en
windenergiesystemen succesvol naar de markt te brengen, hebben we een investeringsbehoefte van

€200.000. Deze investering is cruciaal voor de volgende doeleinden:

1. Onderzoek en Ontwikkeling (R&D):

- Doel: Voortdurende ontwikkeling en verbetering van producten en technologieén.

- Investeringsbehoefte: €50.000

- Details: Investeren in innovatieve schoonmaak- en onderhoudstechnieken, testen van prototypes, en

integratie van geavanceerde monitoring- en analysetools.

2. Inkoop en Voorraadbeheer:

- Doel: Inkoop van hoogwaardige schoonmaakmiddelen, onderhoudsgereedschappen en
reinigingsapparatuur, inclusief ontwikkeling van eigen productlijnen.

- Investeringsbehoefte: €50.000

- Details: Opzetten en beheren van een efficiénte voorraadketen om snelle levering aan klanten te
waarborgen en ontwikkeling van unieke, eigen productlijnen om in te spelen op specifieke

marktbehoeften.

3. Marketing en Verkoop:

- Doel: Vergroten van merkbekendheid en aantrekken van nieuwe klanten.

- Investeringsbehoefte: €40.000

- Details: Ontwikkeling van marketingcampagnes, online en offline promotiemateriaal, en

verkoopstrategieén.

4. Infrastructuur en IT:

- Doel: Ontwikkeling en onderhoud van de webshop en mobiele app.

- Investeringsbehoefte: €30.000

- Details: Verbetering van de webshop, mobiele app, interne IT-systemen, en beveiligingsmaatregelen

om klantgegevens te beschermen.

5. Operationele Kosten:
- Doel: Ondersteuning van dagelijkse bedrijfsactiviteiten.
- Investeringsbehoefte: €20.000

- Details: Huur van kantoorruimte, nutsvoorzieningen, salarissen en vergoedingen voor het kernteam.

6. Strategische Samenwerkingen en Uitbreiding:
- Doel: Opbouwen van samenwerkingen en testen in de markt.

- Investeringsbehoefte: €10.000



- Details: Samenwerkingen met lokale energiebedrijven en installateurs, testen en optimaliseren van

producten in Nederland, en voorbereiding voor Europese expansie.

Samenvatting:

De totale investeringsbehoefte van €200.000 stelt ons in staat om onze webshop en innovatieve
concepten verder te ontwikkelen, effectieve marketingstrategieén uit te voeren, en een solide
marktaanwezigheid op te bouwen. Deze investering zorgt voor een sterke basis voor duurzame groei en
succes, waarbij we streven naar marktleiderschap in onderhoudsoplossingen voor zonne- en

windenergiesystemen.



Gewenste competenties investeerder

Om de groei en ontwikkeling van onze startup te ondersteunen, zoeken wij een investeerder met de

volgende competenties:

1.

1.

Ervaring in de Sector:

Diepgaande kennis van de duurzame energie- en onderhoudsindustrie, met name in zonne- en
windenergiesystemen.
Begrip van de technische en operationele aspecten van onderhoudsoplossingen voor deze

systemen.

. Strategisch Inzicht:

Vermogen om strategische richtlijnen te bieden voor markttoetreding, expansie en positionering.

Ervaring met het opschalen van startups naar succesvolle bedrijven in de sector.

. Netwerk en Connecties:

Toegang tot een breed netwerk van potentiéle partners, klanten en andere relevante contacten
in de industrie.

Vermogen om waardevolle strategische samenwerkingen te faciliteren.

. Financiéle Expertise:

Ervaring met het beheren van investeringen in start- en scale-ups, inclusief risicomanagement en
financiéle planning.
Kennis van verschillende financieringsmogelijkheden en structuren om toekomstige groei te

ondersteunen.

. Ondersteuning bij Productontwikkeling:

Inzicht in productontwikkeling en innovatieprocessen, vooral in het creéren en lanceren van
nieuwe productlijnen.

Ervaring met het begeleiden van R&D-teams en het stimuleren van technologische vooruitgang.

. Marketing en Verkoopvaardigheden:

Ervaring met het ontwikkelen en implementeren van effectieve marketingstrategieén in de B2B
en B2C markten.

Inzicht in digitale marketing, merkopbouw en klantacquisitie.

Mentorschap en Advies:



Bereidheid om actief betrokken te zijn bij het bedrijf en begeleiding te bieden aan het
managementteam.

e« Vermogen om waardevol advies te geven op het gebied van bedrijfsvoering, groei en innovatie.
1. Toewijding aan Duurzaamheid:

e Passie voor en toewijding aan duurzame energieoplossingen en milieuvriendelijkheid.

e Bereidheid om te investeren in bedrijven die bijdragen aan de transitie naar duurzame energie.

Ervaring Founder(s)

De oprichter van deze startup heeft een diverse achtergrond in verschillende sectoren en blinkt uit in
het omzetten van innovatieve ideeén naar succesvolle producten en bedrijven. Met een sterke passie
voor het ontwikkelen van nieuwe businessconcepten, heeft hij/zij bewezen ondernemingen te kunnen

transformeren door strategische visie en praktische uitvoering te combineren.
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