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Beschrijving onderneming:

Deze startup is het ideale platform georganiseerd ter ondersteuning van de
coöperatie tussen Opdrachtgevers & Freelancers/Stagiaires. Het spoedig,
eenvoudig en overzichtelijk vinden van de juiste kandidaten of opdrachten is
een gewilde zaak en is de sleutel die deze startup op maat hebben
ontworpen, om zo talloze deuren te openen! Het platform is in begin 2021
afgerond en is nu in de 'Seed' fase. Het platform is opgericht als
Eenmanszaak en zodra er behoefte/vraag voor is, wordt het bedrijf vergroot.
 

Business Model:

Vacature-pakketten op maand/jaarbasis (licentiemodel).
 

Type klant:

B2B & B2C

 

Gewenst type investeerder:

Angel investor

 



USP’s:

Het richten op freelancers & stagiaires, die het moeilijk kunnen hebben om
opdrachten/stageplekken te vinden & de opdrachtgevers zelf die het in veel
gevallen gunstig vinden om dit soort type kandidaten aan het werk te gaan.
 

Benodigd Kapitaal:

Dit bedrijf bevindt zich in de 'Seed' fase. Het platform is al uitgestippeld en
verwerkt, maar er moet nu intensieve marketing gedaan worden. Voor het
startkapitaal van de marketing via Google Ads en voor het ontwikkelen van
een app, heeft het bedrijf tussen de €35.000,- tot €50.000,- (incl. Google Ads
specialist kosten) nodig. De startup wil het graag het met geïnteresseerde
investeerders over het benodigd kapitaal hebben. 
 

Investeringsbehoefte:

Tussen €10.000,- en €25.000,- voor marketing, €10.000 voor de ontwikkeling
van een app en €15.000 overige kosten.
 

Sector:

B2B Software; B2C Software; Platform

 

Bedrijfsfase:

Seed

 



Aantal founders:

1

 

Aantal huidige werknemers:

1-5

 

Maandelijkse omzet (huidig):

€0,-
 

Omzet (Prognose) komende 12 maanden:

€10.000,- minimale prognose
 

Omzet (Prognose) maand 13 - 24:

€30.000

 

Huidige maandelijkse kosten:

€1.500

 

Reeds toegezegde financiering:

€850,- in afwachting (Google Ads)
 



Overige relevante informatie:

De startup zou een Co-founder / partner ideaal vinden, maar niet uitsluitend
gewenst.
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